
Die ZINSER GmbH ist weltweit einer der führenden Hersteller von Schneidsystemen sowie ein leistungsstarker 
Partner in den Bereichen Autogentechnik und Heißluftgeräte. Mit einem eigenen Ingenieurteam realisieren 
wir individuelle Kundenwünsche im CNC-Steuerungs- und Schneidmaschinenbau. 
Unser Dienstleistungsspektrum umfasst qualifizierte Schulungen in unserem hauseigenen Schulungscenter 
ebenso wie anschauliche Einführungen in unsere moderne Technologie der CNC-Bedienoberflächen und Software, 
die in unserem Ausstellungsbereich umfangreich getestet werden kann. 

Ihre Aufgaben:	 •  Telefonische Betreuung von Kunden und Handelspartnern
			   •  Selektive Potentialermittlung von Bestands- und Neukunden
			   •  Entwicklung und Durchführung von Sales- und Tele-Sales-Aktionen
			   •  Aktiver Aufbau von Kundenbeziehungen inkl. Kaltakquise			 
			   •  Eigenrecherche und Adressqualifizierung von potentiellen Neukunden 
			   •  Effiziente Planung und Durchführung von Verkaufsgesprächen
			   •  Erfassung und Pflege von Kundenstammdaten im CRM-System			 
			   •  Erstellen von Angeboten
			 
Ihr Profil:		 •  Berufserfahrung in vergleichbarer Position, idealerweise in einem produzierenden 	
			      Unternehmen 
			   •  Kundenorientierte Denkweise und exzellente Kommunikationsfähigkeit		
			   •  Abgeschlossene kaufmännische Ausbildung oder ähnliches
			   •  Strukturierte Gesprächsführung am Telefon
			   •  Sichere Anwendung von Warenwirtschaftssoftware
			   •  Sehr gute MS Office-Kenntnisse
			   •  Sichere und zielgerichtete Kommunikation auf Englisch und Deutsch, jede weitere 	
			      europäische Fremdsprache ein Plus
			   •  Sehr gutes technisches Verständnis
			   •  Teamfähigkeit, Belastbarkeit und Flexibilität
			   •  Engagierte, strukturierte und ergebnisorientierte Arbeitsweise verbunden mit Eigen-	
			      initiative und Zuverlässigkeit
			 
Haben wir Ihr Interesse geweckt? Dann freuen wir uns auf Ihre vollständigen Bewerbungsunterlagen. 
Senden Sie diese bitte unter Angabe Ihrer Gehaltsvorstellungen und Ihres frühesten Eintrittstermins per E-Mail 
an Caroline Niklaus, cniklaus@zinser.de.
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Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir Sie zum nächstmöglichen Zeitpunkt als:

Verkaufsberater im Telesales (w/m)


